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pour les JO a Hong-Kong

REUSSITE L'entreprise de Saint-Raphaél a été choisie pour équiper de mats
a pavillon le centre équestre qui accueillera les épreuves olympiques.

Cinquaﬂte mats a pavillon du
centre équestre de Hong-Kong
qui abritera, en aotit, les compé-
titions des Jeux Olympiques por-
teront la signature de la société
Deschamps de Saint-Raphaél ®.

C'est un nouveau succés pour Di-
dier Blanchon, 56 ans, Pdg de I'en-
treprise qui devient ainsi fournis-
seur officiel du comité olympique
chinois. Et ce, méme s'il avait es-
péré emporter une plus grosse
commande, mais les affaires dans
I'empire du Milieu...

I'le sait d’autant plus que depuis
2006, il a ouvert une usine de
4000 m? a Ningbo, 3 300 km au
sud de Shanghai. Filiale 3 100 % de
Deschamps SA, ses vingt salariés
produisent 3000 mats en stratifié
verrerésine (SVR) par an. « Cette
implantation visait d'abord & at-
taquer le marché chinois oil les
mdts sont pour la plupart en
métal », explique Didier Blanchon.
A partir de la Chine, il livre sa
production en Australie, au
‘Moyen-Orient, en Turquie et dans
certains pays d'Europe. La Chine
ne représente que 10 % des ven-
tes de l'usine locale. La hausse
du prix de l'acier devrait amener
les Chinois & se convertir au mat
en résine.

Pour conquérir le marché améri-
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que chinois.

Didier Blanchon, Pdg de Deschamps SA a Saint-Raphaél,

est devenu fournisseur officiel du comité olympi-

(Photo Philippe Arnassan)

cain, Didier Blanchon a implanté,
en 2004, une filiale, détenue a 68 %
par Deschamps SA — les 32 % le
sont par un associé, directeur gé-
néral dela structure — en Caroline

Une fibre d'entrepreneur

du Nord. L3, huit salariés produi-
sent 1500 mats destinés au conti-
nent américain. S

Dus site de Saint-Raphaél (18 sala-
riés), ce sont 5000 mats qui sor-

Avant méme de terminer ses études (Essec promotion
1976), Didier Blanchon avait, en 1975, avec des camarades
et des professeurs d'HEC, créé sa premiére entreprise. Elle
se chargeait de promouvoir de nouveaux produits, de
réaliser des analyses de marché, des controles comptables
menés par des éléves de grandes écoles et valider par les
professeurs actionnaires. laventure durera trois ans. Une
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ciétés.

durée de cycle qu'il observera chez Unilever o il entre
comme conseiller en organisation, avant d'intégrer le
groupe Pinault pour redresser des filiales en difficulté.

Ce « serial repreneur », comme l'a qualifié un confrére,
a ensuite repris sept entreprises et en a créé cing. Aumo-
ment ol il a acquis Deschamps SA, il dirigeait sept so-

tent chaque année, produits par
deux équipes, selon une techni-
que basée sur le moulage a chaud.
Outre le marché francais, ils sont
destinés a I'ltalie, la Belgique, la
Suisse, le Maroc et I'Algérie.

70 % du marché frangais

Avec son implantation en Chine,
Didier Blanchon est en mesure
de résister & ses principaux con-
currents, des Scandinaves qui
font fabriquer leurs produits en
Europe de I'Est. Son usine améri-
caine lui permet d'échapper i la
faiblesse du dollar.

Au total, les trois unités dégagent

Toutes les infos sur : WWW.riviera-ports.com

mats du Varois Deschamps

6 M£ de revenus, dont la moitié
pour l'usine varoise.

Un vrai succés pour Didier Blan-
chon, qui a acheté I'entreprise fin
1999, alors qu'elle ne générait que
6 MF de chiffre d’affaires avec
14 salariés. L

Il est devenu le premier fournis-
seur du marché francais dans sa
spécialité estimant le controler a
plus de 70 %. Il explique son suc-
cés par larésistance de ses méts.
IIs sont les seuls en fibre de verre
a disposer de la norme Afnor
« neige et vent », certifiée par
I'Apave. « Jamais un de nos mats
e s’'est casseé ».

Outre les 2 M€ investis dans ses
deux filiales, il injecte en

moyenne, chaque année,
100000 £ pour améliorer le site de
Saint-Raphaél.

Un site doté d'un servicede R &D
qui fait travailler trois ingénieurs
dont un & mi-temps, Deux d’entre
eux, spécialisés dans les maté-
riaux ont été recrutés avec le sou-
tien d'Oséo.
Ils doivent mettre au point des
mats en résine qui ne plient pas
sous le vent. Ils sont destinés a
supporter des réverbéres — « ce
marché est mille fois plus impor-
fant que celui des mats a pavil-
lon » — mais aussi des éoliennes.
Ces derniéres sont destinées a
des habitations isolées, comme
des fermes.
L'objectif de ce challenge est bien
entendu de diversifier la produc-
tion pour pérenniser les succés
de Deschamps SA.
PHILIPPE ISSALIS
issalis@nicematin.fr

1.-Voir Nice-Matin du 13 mai 1992 et I'Eco Nice-
Matin du 21 février 2002.
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